11)Witasciwa instytucja, na etapie negocjacji, wzywa wnioskodawce do poprawienia
lub uzupetnienia wniosku lub przedstawienia informaciji lub wyjasnien. Wymagane
poprawki, uzupetnienia, informacje lub wyjasnienia okreslajg oceniajgcy
samodzielnie albo wspdlnie. Stanowig one warunki negocjacyjne. Warunki

negocjacyjne moze ustali¢ rowniez przewodniczgcy KOP.

12)Oceniajgcy zamieszczajg warunki negocjacyjne w kartach oceny wraz

Z wyczerpujgcym z uzasadnieniem.
13)Wiasciwa instytucja okresla w regulaminie zasady prowadzenia negocjaciji.

14)Negocjacje danego projektu mogg prowadzi¢ pracownicy wtasciwej instytucji

powotani do sktadu KOP inni niz pracownicy, ktérzy oceniali ten projekt.

15)Wiasciwa instytucja prowadzi negocjacje do wyczerpania kwoty przeznaczonej ha
dofinansowanie projektéw. Jesli negocjacje nastepujg po etapie oceny formalno-
merytorycznej albo merytorycznej wtasciwa instytucja prowadzi je w pierwszej
kolejnosci z wnioskodawcami projektow, ktore uzyskaty najlepszg ocene na

wczesniejszych etapach.

16)Witasciwa instytucja moze przyjgé, ze negocjacje bedg dotyczyty projektéw,
ktorych wartosc¢ jest wieksza niz kwota przeznaczona na dofinansowanie
projektow.

17)Negocjacje po etapie oceny strategicznej wtasciwa instytucja prowadzi
w odniesieniu do wszystkich projektéw zakwalifikowanych do etapu oceny
strategicznej.

18)Negocjacje odnoszg sie do wszystkich warunkdéw negocjacyjnych. Warunki
negocjacyjne moga objg¢ dodatkowe ustalenia podjete juz w toku negocjacji.

19)Jezeli w efekcie negocjaciji:
a) wnioskodawca nie wprowadzi uzupetnien lub poprawek wynikajgcych

z warunkow negocjacyjnych lub

b) wnioskodawca nie przedstawi informac;ji i wyjasnien wynikajgcych z warunkéw
negocjacyjnych lub przekazane wyjasnienia i informacje nie zostang

zaakceptowane przez KOP lub
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